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Coup de projecteur sur :

Dr Robert Zimmer, vous avez créé et
vous présidez Immupharma :
ImmuPharma, entreprise bio-pharma-
ceutique dont les activités opération-
nelles sont localisées au Technopole
Mulhouse, est spécialisée dans la re-
cherche et le développement de nou-
veaux meédicaments a base de struc-
tures peptidiques dans des domaines
thérapeutiques ou il existe des be-
SOiNS majeurs non encore couverts.
ImmuPharma a été fondé et est géré
par une équipe ayant une expérience
étendue de l'industrie pharmaceuti-
que et des nances internationales
J'ai moi-méme commencé ma carriere
chez Roche a Bale, puis ai occupé
différents postes opérationnels et de
direction dans des sociétés pharma-
ceutiques.

Les produits que développe ImmuPhar-
ma couvrent différentes pathologies :
Nos recherches les plus avancées sont
orientées vers la mise au point de can-
didats-médicaments destinés a traiter
le lupus, les douleurs post-opératoires,
les infections nosocomiales.

ImmuPharma vient de déposer auprés
de la Food and Drug Administration

(USA) une demande d’'autorisation
d’essais cliniques de phase II/1ll pour
son candidat-médicament destiné a
traiter le lupus, une maladie in amma-
toire chronique particuliéerement inva-
lidante

Cette maladie affectant essentielle-
ment des femmes de 15 a 50 ans se
manifeste sous différentes formes :
dermatologiques, rhumatologiques,
cardiovasculaires, neurologiques ou
rénales. Les traitements existants
interviennent en situation de crise
pour soulager les symptémes mais ne
guérissent pas la maladie. Fruit d’'une
collaboration que je voudrai qualier
d’exemplaire avec I'équipe de 'UPR
9021 du CNRS dirigée par Sylviane
Muller a Strasbourg, notre candidat-
médicament a d'ores et déja montré
une ef cacité clinique signi cative en
phase Il. Cette étude de Phase I/l
sera conduite également en Europe et
en Amérique latine. Si tout se passe
bien, elle nous permettra d’étre sur le
marché tout début 2010.

Pour nancer ses recherches, Immup-
Pharma a levé des fonds :

La mise en bourse d'Immupharma sur
le second marché anglais (AIM) en fé-

vrier 2006, complétée par une nouvel-
le levée de fonds de 7 millions d’euros
en décembre de la méme année, per-
met a la société de couvrir les co(ts
d’études cliniques et de poursuivre les
développements de ses programmes
de recherche.
Comment voyez-vous l'avenir d’'Im-
muPharma :

ImmuPharma est une société en deve-
nir avec un portefeuille de brevets trés
important, plusieurs produits en dé-
veloppement et une équipe cumulant
plus de 120 ans d'expérience dans
l'industrie pharmaceutique. Elle pour-
ra donc répondre a des dé s thérapeu-
tigues majeurs. A n de préserver son
indépendance nanciere, ImmuPhar-
ma fonctionne en limitant les charges
xes et en sous-traitant les activités
non critigues tout en confortant ses
relations privilégiées avec le CNRS.

Contact :

Dr Robert Zimmer, President
Directeur Général,
ImmuPharma France

Tél: 0389 32 76 50
www.immupharma.com
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Date limite de dép6t des dossiers :

21 décembre 2007 vivendi
- Cultivons
ensempl
MEM votreidée

5eme édition des Trophées de I'lnnovation !
Vous voulez créer ou développer une activité innovante ?

Entreprises ou particuliers, ce
concours permettra a votre projet de
béné cier d'un avis structuré réalisé
par un expert, d'une communication
régionale et de concourir a l'un des
prix mis en jeu sur le Territoire de la
Région Mulhousienne.

Vous pouvez des a présent télécharger
votre dossier de candidature sur
www.alsace-innovation.com et le
déposer avant le 21 décembre.

Concours organisé et nancé en par-
tenariat avec le CEEI Alsace et la Drire
Alsace.

L’Innovation concerne toute démarche
(technique, produit, organisationnel-
le...) apportant un avantage concur-
rentiel notable et durable, a une entre-
prise sur sa zone de chalandise.

Contact :

Corinne Patuel - Technopole Mulhouse
Tél: 0389327676
www.technopole-mulhouse.com
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Focus : I'International, une opportunité pour votre entreprise !

Vous souhaitez exporter ?

membre du réseau

UBIFRANCE

ET LES

MISSIONS ECONOMIQUES

La Direction Régionale du Commerce
Extérieur d’Alsace et le réseau UBI-
FRANCE peuvent vous aider.

La France béné cie d’'un réseau d’'aide
public a I'exportation parmi les plus

fournis du monde. Les entreprises al-
saciennes qui souhaitent prospecter
et vendre leurs services ou produits
a I'étranger peuvent, grace a la DRCE
Alsace, s'adresser a plus d'une cen-
taine (150) de missions économiques

implantées dans le monde entier au
sein des consulats et ambassades. El-

les emploient aussi bien des commer-
ciaux de nationalité francaise que du
pays d’accueil et vous offrent informa-
tions, aide a la prospection voire ac-
compagnement, vous permettant ainsi
de béné cier d’'une logistique trés ap-

préciable.

La DRCE vous aide (gratuitement) a
élaborer un diagnostic export, vous
introduit auprés de ce réseau qui met
gratuitement a votre disposition un
grand nombre d’informations pratiques
et directement utilisables.

Ces informations concernent aussi
bien des données de nature générale
sur les conditions d’implantation et
les réglementations pertinentes dans
un pays donné que des informations
plus précises, par secteurs d'activités,
comme par exemple les principaux sa-
lons et manifestations commerciales

ou de présentation des technologies
de pointe.

En outre, ce réseau peut vous fournir
une liste de contacts sélectionnés en
fonction de vos besoins, faire une pre-
miére étude de marché et méme dans
une quinzaine de pays vous introduire
auprés de la presse professionnelle
étrangeére pour y promouvoir votre of-
fre.

Dans certaines conditions, UBIFRAN-
CE peut aussi prendre partiellement
en charge linvitation de décideurs
étrangers si vous envisagez de répon-
dre a un appel doffre et souhaitez
montrer votre entreprise a ces clients
potentiels.

Contact :
benjamin.martinez@missioneco.org
WWW.Mmissioneco.org/alsace.

Acceédez a I'International par la voie du

partenariat technologique.
Utilisez les services du Centre Relais Innovation !

Créés par la Commission Européenne,
les Centres Relais Innovation(CRI) ont
pour objectif d’aider les entreprises, et
plus particulierement les PME, a deve-
nir plus compétitives.

Maillon essentiel entre industriels et

centres de compétences de 33 pays
europeéens, les CRI fournissent un ac-
ces aux technologies innovantes et
aux opportunités de coopération tech-
nique.

Leur ef cacité réside dans la force d’'un

réseau d'interlocuteurs de proximité,

experts en transfert de technologie,

couvrant toutes les régions européen-
nes.

Plusieurs services dans ce programme

Breves :

Rhenovia Pharma, « jeune pous-
se » hébergée a la pépiniére du
Technopole Mulhouse, s’est vue
décernée deux distinctions en

s SERVICE D ALERTE E My

s 'UDIT VALORISATION
régionaux, mise en relation, accompa-
gnement & la négociation de contrat

s OARTICIPATION AUX BOl
tres technologiques thématiques a tra-
vers toute I'Europe

Contacts :

CRI a la CRCI Alsace

s )SABELLE '/52)/5
Tél. : 03 88 76 45 23

Email : i.gouriou@alsace.cci.fr

#HEF

s SANINLE 3#(-)44 #HEF

Tél. : 03 88 76 45 06
Email : d.schmitt@alsace.cci.fr

WWW.euro-innovation.org
www.innovationrelay.net

juin dernier :

s ,AURTAT DU NME #ONCO!L
tional d’aide a la création d’en-

treprises de technologies inno-

vantes organisé par le Ministere

de la recherche (www.enseigne-
mentsup-recherche.gouv.fr).

s ORIX INTERRIGIONAL 'R.
récompensant le meilleur projet

issu des cing régions Alsace,
Bourgogne, Champagne-Arden-

nes, Franche-Comté et Lorraine

lors des leres Rencontres Start-

Est, (www.start-est.com).

Rhenovia Pharma est également
naliste du Concours de la Fon-
dation Altran pour I'lnnovation
(www.fondation-altran.org).

www.rhenovia.com
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